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Die Messe bringt Unternehmen in Beziehung

Die Dornbirner Messe setzt mit Messe Dornbirn b2b einen neuen Impuls fiir Ausstel-
ler und den Eigenttimern, Geschéftsfilhrern, Flihrungskréften und Jungunternehmern
unter den Messebesuchern. Flr die Umsetzung hat sich die Messe Dornbirn zu einer
Kooperation mit dem Firmen-Beziehungs-Experten SVAX entschieden. ,Vor allem die
sehr bewusste, personliche und menschliche Art der Vernetzung von Unternehme(r)n
durch SVAX hat uns tberzeugt", so Geschaftsfiihrer Dietmar Stefani zum Pilotprojekt
der Messe Dornbirn. Auf der Herbstmesse wird es deshalb das erste Mal einen 121
m2 groBen b2b-Bereich fiir das bewusste Vernetzen geben. Die Messe Dornbirn bie-
tet mit der neu geschaffenen Plattform einen weiteren, einzigartigen Mehrwert und
|adt alle Aussteller, Eigentiimer von Unternehmen, SVAX Mitglieder, Geschéftsflihrer,
Flihrungskrafte und Jungunternehmer ein, sich ganz bewusst auf der Herbstmesse
vom 8. — 12. September 2010 vernetzen zu lassen. ,Wir wissen, dass bei unseren
Ausstellern und Besuchern aus den Fihrungsetagen Potentiale vorhanden sind. Mit
der neu geschaffenen Messe Dornbirn b2b bieten wir unseren Kunden die Maglichkeit,
diese Synergien fir sie zu entdecken um sie zu nutzen.”

Mag. (FH) Dietmar Stefani, Geschéftsfihrer Messe Dornbirn

Schwerpunkt Beziehungswirtschaft -
Dornbirner Herbstmesse — Halle 10 — Stand 21

Fiir Unternehmer und Aussteller. Héren Sie den Unterschied.
Podiumsdiskussionen zu folgenden Themen:

8.9.2010  13.00 - 13.30 Verbiindet euch! Kooperation unter Konkurrenten
ist kein Widerspruch. Sondern Gebot der Stunde.

HIGHLIGHT: 18.00 - 21.00 ,Erfolgsfaktor Networking” Impulsvortrag von
Dr. Magda Bleckmann. Dr. Bleckmann ist Expertin fiir Kariere-
und Netzwerkplanung. Sie gehort zu den best-vernetzten
Osterreicherinnen.

9.9.2010

10.9.2010

11.9. 2010

12.9.2010

10.00 - 10.30 Das Griinderlabyrinth — Wie finden Griinder,
Investoren und Fachleute zusammen?

13.00 - 13.30 Langfristige Firmen-Beziehungen oder One Night
Stand? Vorspiel oder Quickie? Wie erfahren wir, auf was unsere
Kunden stehen?

18.00 - 21.00 Business Day

10.00 - 10.30 Fruchtbare Verbindungen. Wie aus gepflegten
Firmen-Beziehungen neue Kunden entstehen.

13.00 - 13.30 Die neuen Nutzwerke. Themen bewegen - Ideen
vernetzen. Wie gut sind Chefs und Chefinnen tber die Vorzlige
spezieller Internetplattformen fiir ihr Unternehmen informiert?

18.00 - 21.00 Business Day

10.00 - 10.30 Von der One-Man-Show zum KMU.
Wie gute Beziehungen dabei helfen.

13.00 - 13.30 (Neu-)Kundenbindung durch Beziehungsbildung.
Muss ich mit jedem Kunden eine Beziehung aufbauen? Oder ist
es sinnvoller Beziehungen fiir meine Kunden aufzubauen?

18.00 — 21.00 Business Day

10.00 - 10.30 Kooperieren oder verlieren - Wer vorwérts kommen
will, muss auch mal riickwérts denken.

13.00 - 13.30 Der Firmen-Beziehungskiinstler —
Aussterbende Art oder Trend?

Gratis Messe-Ticket und Anmeldung unter +43 664 52 57 434



